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C(’)nc.epto de innovacion a efectos de la contratacion K.laman
publica -

CPl = Compra Publica de Innovacion



Compra segun el estado de la innovacion

Compra Publica de Innovacion

A

Kylaman

Contratacién Pablica

Compra Publica Innovadora (CPI)

A

Compra Publica Pre-comercial
(CPP)

* El producto o servicio no existe en el
mercado

» El objeto fundamental es la Investigacion y
Desarrollo

» Cubre hasta la obtencion de prototipos

INGESA

Compra Publica de Tecnologia
Innovadora (CPTi)
» El producto o servicio no esta

masivamente en el mercado

» Necesaria una fase de 4D previa y
limitada en el tiempo

» Cubre hasta la obtencion de una pre-serie

Compraregular

* El producto o servicio existe en el
mercado pero se busca una solucién
innovadora para resolver una necesidad

» Contratos tipicos en los que se valora
especialmente la innovacién

» Se compra el producto o servicio



Contratacion de Innovacién Kalaman

Contratacién Pablica

Modelo:
No hay un modelo unico. Nivel conocimiento del
Depende de: mercado

°|las necesidades
el sector y el mercado

Recomendacion:
eprocedimientos flexibles Plazo y recursos
econ participacion del disponibles

mercado

Necesidad de 1+D

*Consultas preliminares al

mercado

*Didlogo Competitivo
*Negociado con publicidad
eAsociacion para la N2 potenciales

innovacion (nuevas proveedoresy
directivas) estructura del mercado

Determinacion
prescripciones técnicas




Consulta Preliminar al Mercado Kalaman

Contratacién Pablica

Objetivos:

eDurante la fase preparatoria de un contrato, para obtener informacién del mercado sobre
capacidad, estado de la ciencia o tecnologia e informar sobre proyectos y requisitos de futuras
contrataciones

eAyudar a la definicién adecuadas de las especificaciones técnicas y/o contractuales a través de
un dialogo técnico con los operadores

Dialogo técnico con el mercado:

e Anuncio previo (DOUE y perfil del contratante)

* Principio de transparencia e igualdad de trato, toda la informacién debe ser facilitada a
todos los potenciales operadores

e Delimitar la confidencialidad de las soluciones aportadas

e Documentacion con descripcion de las principales necesidades Y requerimientos (qué), pero
no de la solucion (cdmo)



Consulta Preliminar al Mercado:

Proceso

1

Decidir el ambito de la

consulta

2

Elegir formato y plan

Kylaman

Contratacién Pablica

3

Desarrollar la consulta y
obtencion de

informacion

Investigacion inicial y
evaluacion de las
necesidades identificando
las &reas de atencion y las
necesidades especificas
de los usuarios

Puede ser necesaria
informacion
complementaria para
desarrollar las
prescripciones técnicas y
elegir el procedimiento
de contratacion

Analizar el mercado para
determinar a que niveles
dirigirse

Decidir mejor modo de
implicara
proveedores/interesados
identificados

Usar cuestionarios,
formularios, entrevistas
presenciales, reuniones
telefonicas u online,
jornadasy presentaciones
de proveedores
Preparacion de
documento informativo

*  Publicaranuncio de
informacion previa

* Archivo de contactos y
seguimiento de todos los
que respondan a la
consulta

* Resumen de resultadosy
sus implicaciones para el
procedimiento de
contratacion

* Confidencialidad de los
datos facilitados por los
participantes




Consulta Preliminar al Mercado Kalaman
Proceso Contratacidn Publica

Datos para pliegos:
-Prescripciones funcionales

-Didlogo
-Criterios
- URL cuestionario BBDD -Reparto presupuesto
e-mail peticién doc - e-mail consultas interesados -etc.
g ANUNCIO
L PREVIO PROPUESTA
O CONSULTA PROYECTO
< PRELIMINAR
T 2
t
e,
()]
é PETICION RESPUESTA
L DOCUMENTACION CUESTIONARIO
E SOBRE CONSULTA
PROYECTO PRELIMINAR - DOCUMENTO PUBLICO
(e-mail) (on line)

D DOCUMENTO A INTERESADOS

' ] DOCUMENTO INTERNO INGESA

NO Vinculante 7



Diseno de una Compra de Innovacidn Kalaman

Contratacién Pablica

\
: ANALISIS INICIAL
: Objetivo: establecer las bases para entablar un proceso de compra de
: innovacion y documentar las decisiones tomadas al comienzo del contrato
rg Necesidades y ©  Objetivos del % Grado de desarrollo g Metodologia
£ objetivos | < proyecto o delainnovacion o especifica del :
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Licitacion: man
Proceso 1/2 mdc.-.,nm.i.,
FO - PUBLICIDAD F1 — SELECCION LISTA CORTA ————>

- Requisitos previos (cap. obrar, solvencia)
- Def detall procdto seleccién lista corta

- Criterios selecc lista corta

- Prescripc funcionales iniciales

- Def contenido propuesta solucion

- e-mail peticion doc - e-mail consultas
g LISTA CORTA
L ANUNCIO BLIEGOS PROPUESTAS
Y, LICITACION SOLUCION
< SELECCIONADAS
------- D e
7! t
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s 50 CSEI\;'ECI\:(T):'CI 6N DOCUMENTO PUBLICO
LICITACION DOCUMENTO A INTERESADOS
(e-mail)

DOCUMENTO INTERNO INGESA
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DOCUMENTO DE CANDIDATOS



Licitacion: man
Proceso 2/2 mdc.-.,nm.i.,
F2 - DIALOGO F3 — SELECCION ADJUDICATARIO ——>

- Def detall procdto adjudicacion
- Criterios selecc adjudicatario
- Prescripc. funcionales finales

- Puntos a dialogar - Def contenido estudio viabilidad
- Calendario - Clausulado contrato (DPII, etc.)
- Confidencialidad - e-mail consultas
<L . .
0 REGLAS DEFINICION ADJUDICACION
) P FINAL FORMALIZACIO
DIALOGO
= PROYECTO N
e o
v
o t
e
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2
=
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— DOCUMENTO PUBLICO

DOCUMENTO A INTERESADOS
DOCUMENTO INTERNO INGESA

dgdw

DOCUMENTO DE LICITADORES,



Kzlaman

Contratacion Publica

bjulia@kalaman.es

La propiedad intelectual e industrial y de este documento pertenece a KALAMAN CONSULTING, S.L.
Ninguna parte de esta publicacidon puede ser modificada, reproducida, almacenada o transmitida en manera alguna ni por ningun
medio, ya sea eléctrico, quimico, mecanico, dptico, de grabacién o de fotocopia, sin permiso escrito del propietario.



Analisis inicial:
Estrategia del Contrato

ESTRATEGIA DEL CONTRATO

Objetivos del proyecto

*Cémo va a contribuir el proyecto a resclver |as necesldades y objetivos del organismo {-» propuesta de

valor)

Modelo de negocio

sAsumible por el sector ptblico y el sector privado {-» sostenlbllidad)
«Posibllidad de demanda agregada

Riesgos y beneficios

»Anélisls para cada fase del proyecto
=Reparto entre el organismo piiblico y el contratista

Derechos propiedad intelectual e industrial (DPII)

*Reparto de derechos entre el organismo ptiblico y el contratista para:
sque el organismo pliblico disfrute de ventajas {vs beneficios econémicos)
ofacllitar al contratista la posterlor comerclallzaclén

Indicadores clave

*Deflniclén de Indicadores clave de mediclén de resultados
«Definiclén de un sistema ob]etlvo de mediclén

Resolucion del contrato

sAlternativas en funcién de los resultados obtenldos

Gestion del contrato

sGobernanza y control del proyecto
*Participacién del organismo piiblico y del contratista

Kylaman

Contratacién Pablica
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Analisis inicial:

Kylaman
Opciones de Contratacion

Contratacién Pablica

Grado de desarrollo de la innovacion

* Compra pre-comercial {CPP), Compra de Tecnologfa Innovadora {CPTI}, Compra regular

Tipo de contrato

¢ |+D, Colaboracién Plblico-Privada, Suministro, Servicios, etc.
¢ Gestién de propuestas no solicitadas

Procedimiento de adjudicacion

* Didlogo Competitivo, Licitacién con Negoclacién, Asoclacién para la Innovacién (nuevas
Directivas), etc.

OPCIONES DE CONTRATACION

Seleccion de candidatos

e Limitada a un nimero méximo, no limitada {por cumplimiento requisitos de solvencia), etc.

Seleccion de la solucion

¢ Durante la licitacién y la eJecucién
¢ Descarte de soluciones
e Alternativas de resolucién del contrato

Fuentes de financiacion

¢ Del propio organismo plblico

* De otros organismos de la Administracién {CDTI, MINECO, etc.)
* Del contratista {aportacién privada de capital, Project Finance)
 De la UE {Fondos Estructurales, etc.)
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Analisis inicial:

Kylaman
Planificacion

Contratacién Pablica

Metodologia especifica del proceso de contratacion

» Publicidad (anuncio previo, consulta preliminar al mercado, eventos de presentacién y
difusién, notificacidén al mercado, etc.)

* Transparencia

* No discriminacién

¢ |gualdad de trato

* Trazabilidad

* Confidencialidad

* Gestidn de riesgos y planes de contingencia

PLANIFICACION

Fases, Tareas y Responsables

* Desarrollo del proceso de licitacidén

* Equipo de trabajo

* |dentificar tramites y procesos externos
* Repartode tareas y responsables

Aprobaciones

* Puntos de aprobacién
* Responsables

Calendario

* Principales fechas objetivo
* Orden de ejecucién en el tiempo
* Tareas criticas
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